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Reprografie ’99 : auf Erfolgskurs

»unser Konzept hat sich
hewahrt“, bilanziert Achim
Carius, als Geschaftsfiihrer
des Wirtschaftsverbandes
Kopie & Medientechnik fiir die
Ausrichtung der diesjahrigen
Fachmesse ,,reprografie *99‘
verantwortlich.

Ein Beitrag von Dipl.-Ing. Joachim Demitter.

Zum fiinften Mal in den Hallen unter dem
Berliner Funkturm: Reprografen aus ganz
Europa in der ,,reprografie *99%.

nter dem Funkturm auf dem Berliner
“Messegela'nde fand in diesem Jahr

zum fiinften Mal die wichtigste
europiaische Fachtagung der Reprografie-
technik statt. Obwohl #hnlich gelagerte
Veranstaltungen im gleichen Zeitraum in
Diisseldorf, Essen und Basel iiber die
Biihne gingen, zeigte sich die Mischung
aus Fachausstellung, Vortragsreihe und
kulturellem Rahmenprogramm offensicht-
lich leistungsstark gegeniiber dem Pro-
gramm der Konkurrenzveranstaltungen.
Uber 2000 Fachbesucher fanden ihren
Weg in die Berliner Messehallen, wobei
die Aussteller, die oft in doppelter Funk-
tion auch als Interessenten auftraten, nicht
mitgezidhlt wurden.

Nach den GruBworten des Vorsitzen-
den des Wirtschaftsverbandes Kopie &
Medientechnik, Kurt Eberhard Baier aus
Esslingen, und des Regierenden Biirger-
meisters Eberhard Diepgen wurde die
»reprografie '99° mit einem Vortrag von
Lothar Spith hochkaritig erdffnet. Als
ehemaliger Ministerprisident von Baden-
Wiirttemberg und Vorstandsvorsitzender
der Jenoptik AG gehort er zu den wichtig-
sten Fiirsprechern der mittelstandischen
Unternehmen.

Die eigentlichen Fachvortrige be-
schiftigten sich in erster Linie mit den
Themen Verkauf/Kundenbindung sowie
Digitalisierung der Reproduktion und
Einsatz des Internet.

Im Gegensatz zu fritheren Veranstal-
tungen, bei denen das Thema ,,Verkauf*
noch recht akademisch und unverbindlich
angegangen wurde, entschieden sich dies-
mal Referenten wie Georg Andreas Vet-
ter zu einer direkteren, handfesteren Vor-
gehensweise. Mit der Frage ,,Wie verbliif-
fe ich meine Kunden?* gab er gleichzeitig
die Antwort, durch ,aufergewo6hnliche
Akquisitionen*. Fiir Verbliiffung sorgte er
sicherlich bei seinem Publikum, indem er
den Kundenkontakt sogar noch iiber den
Kontakt mit den ndchsten Angehérigen,
wie Ehepartnern und Kindern, stellte. Auf
jeden Fall sorgte er dafiir, dal ihm sein
Publikum Aufmerksamkeit zollte.

Wie man Verbliiffung in Begeisterung
beim Kunden umwandelt und warum
man, statt anonym vom ,,Markt* zu reden,
lieber gemeinsam mit seinem Kunden
neue Produkte entwickeln sollte — auch
dafiir hielt Vetter Erkldrungen parat.

Bestimmend: Digitalisierung
und Mehrfarbigkeit

Bei den technischen Exponaten tiberwog
die Digitaltechnik im Zusammenhang mit
dem Trend zur mehrfarbigen Reproduktion.
So zeigte Indigo als Herstellerin von digi-
talen Farbdruckmaschinen die neue e-Print
Pro+, als preiswertes Einstiegsmodell in
den digitalen Farbdruck. Kurz vor Eroff-
nung der ,,reprografie '99* wurde zur Ver-
besserung der Vertriebsstruktur eine Ver-
einbarung mit A. B. Dick, dem amerikani-
schen Hersteller von Kleinoffsetdruckma-
schinen und Kopiergeriten, auf OEM-
Basis geschlossen.

Océ zeigte den neuen GroBformat-
Scanner CS4050, auf dem sogar auf Kar-
ton aufgezogene, bis 15 mm starke Origi-
nale bis zu einer Breite von 127cm
gescannt werden konnen. Die Einsatzge-
biete fiir dieses Gerit sieht Océ in der Her-
stellung von Postern, Verkaufsdisplays,
Landkarten und sogar Grof3fotos. Die Auf-
16sung dabei betrigt bis zu 800 dpi.

Ebenso farbig ging es bei der Docu-
ment Company Xerox zu. Der elektrosta-
tische Drucker ColorGrafX 54e mit neuem
Sensorsystem und automatischer Steuerung
der Tonerzusammensetzung fiir die ko-
stengiinstige Herstellung von kleinen und
mittleren Auflagen wurde im Zusammen-
hang mit der Benutzerfihrung Graphical
User Interface (GUI) gezeigt. Fiir den Print-
ing-on-Demand-Bereich  (frither sagte
man: Schnellschiisse) wurden das Docu-
Color 40CP und das DocuTech 65 gezeigt.
Beide Drucksysteme wurden im Verbund
mit einem lokalen Datennetz gezeigt.
Xerox zeigte damit die Verbindung seiner
Drucksysteme mit leistungsstarken Ser-
vern, zur Verwaltung von Druckauftrigen,
aber auch zur Anbindung an das Internet.

In die gleiche Richtung argumentierte
auch Minolta mit seinem Cluster Print-
ing System, ebenfalls fiir Printing-on-
Demand. Dazu wurde gezeigt, wie ein
Server mit bis zu acht Minolta-Ausgabe-
geriiten parallel oder seriell arbeitet. Als
Ausgabegerite dienen dabei wahlweise
Di20 als S/W-Drucker oder CF910 als
Farbgerite. Die Archivierung von Job-
daten, die Mischung von Dokumenten
oder die Bildverianderung sind bei den di-
gitalen Drucksystemen natiirlich selbst-
verstédndlich. .|



